Les fondamentaux d’une présentation
orale & multimédia, claire et percutante

Y

Comment augmenter vos chances de convaincre vos auditeurs ?

gggVELLE ’(X% 1. Vous avez perdu un appel d’offres faute d’'une bonne présentation.
y 2. Vous en avez assez des diaporamas compliqués et illisibles.
3. Vous prenez difficilement la parole devant un auditoire exigeant.
4. Vous n’avez jamais assez de temps pour vous préparer.
5. Powerpoint, comment ¢ca marche ?
6. Vos auditeurs consultent leur smartphone au lieu de vous écouter.
7. Vous révez qu’on se souvienne de vous.
‘ 8. Vos messages-clefs n’ont pas été entendus.
. 0 jours qui ont tout'change 9. Votre concurrent a gagné alors que vous aviez le meilleur projet.
RISE : lES VAINQUEURS
ET LES VAINCUS Vous avez répondu "oui” a I'une de ces problématiques ?

MO NI 0
Suivez cette formation trés opérationnelle et réussissez

" Le seul moyen d’étre bon,

c’est d’aimer ce qu’on fait. " votre prochaine prise de parole en créant une vraie différence !
Steve Jobs

Profil : Chefs de projet,
consultants et forces de vente.
Tous managers prenant

la parole dans le cadre

de rendez-vous commerciaux, * Organiser votre stratégie de présentation pour faire passer vos messages-clefs.
conventions, séminaires,
ou conférences de presse,
a l'aide d’un support visuel. * Créer un support multimédia tres efficace, au service de I'orateur.

Programme :

* Marquer les esprits pour vous démarquer de la concurrence.

* Gagner en aisance dans vos prises de parole.

* Communiquer votre émotion et vos convictions devant un public exigeant.
* Vendre vos idées, vos produits, votre projet.

* Transformer vos interventions en expériences scéniques.

* Mieux se préparer avec sérénité en minimisant les risques.

Concepteur / animateur : Olivier VALENTIN, conseil et formation en stratégies de
communication, marketing et médias. 10 ans d’expertise en agence et aupres d’annonceurs.

Différents modules possibles, en individuel ou en petit groupe (jusqu’a 5 personnes)
A partir de 650 euros H.T. - Eligible a la formation professionnelle.
Contact : 06 60 24 39 59 / olivier@altitalenti.fr



